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. Chestiuni de principiu

Leziune B2B vs. leziune B2C. Concilierea / adaptarea criteriilor?
Laesio enormis. Securitatea tranzactiilor?

Starea de nevoie, lipsa de cunostinte, lipsa de experienta. Oportunitatile in afaceri?
Particularizarea produselor / serviciilor? Incurajarea ignorantei?

Anularea vs. adaptarea contractului. (In)justitie contractuala?

Caracterul exceptional al leziunii. Cand nu se aplica?




2. Chestiuni tehnice

1. Disproportia dintre prestatie si (contra)prestatie
* Dezechilibrul contractual vs. disproportia intre prestatii
+ Valoarea ,stipulata” a prestatiei vs. valoarea ,reala” a prestatiei

+ 50% = ,valoare considerabil mai mare”?

2. Nevola economica ordinara vs. ,starea de nevoie” (extraordinara?)

- (Dez)avantaje situationale vs. vulnerabilitati situationale

3. ,Lipsa de cunostinte” / ,lipsa de experienta”
- (Ne)transparenta pietei vs. (ne)transparenta tranzactiei
+ Cunostinte = informatii relevante?

- Experienta = ,proceduralizarea” obtinerii de informatii relevante?

4. ,Profitarea” de vulnerabilitatea situationala

+ Cunoasterea starii de vulnerabilitate — prezumtie simpla de , profitare”?




3. Chestiuni specifice

- Conditiile leziunii in cazul creditului:
* Elementul obiectiv:

- Disproportia intre prestatii la data incheierii contractului: calculul ,valorii prestatiei” [art.
1222 alin. (2) C.Civ.] — dobanzi (+ comisioane?)

- Identificarea tranzactiei similare (categorie clienti / suma / termen / structura / garantii etc.)
— rolul pietel

* Elementul subiectiv (?):

- Imputabilitatea dezechilibrului prestatiilor [art. 1221 alin. (1) C.Civ.]: asumarea de catre
client?

- Relevanta categoriei de clienti (adaptarea serviciului financiar)

- Sanctiunea leziunii in cazul creditului:

« Utilitatea sanctiunii anularii contractului: proportia dintre principal si costuri [art. 1222 alin. (3)
C.Civ.]

« Adaptabilitatea contractului prin reducerea prestatiilor:

Creditorul ,,ofera, in mod echitabil, o reducere a propriei creante” [art. 1222 alin. (3) C.Civ.]
— creditorul nu risca decat aducerea contractului in parametri rezonabili?




4. Exemple

1. B2C: Creditul ,rapid” acordat consumatorilor
* Creditul ,,rapid” vs. creditul de nevoi personale (IFN vs. banci)
* ,Valoarea” prestatiei: DAE vs. dobanda

« Categorie target de clienti a priori vulnerabili vs. imputabilitatea dezechilibrului prestatiilor

2. B2B: Finantarile companiilor in perioada pre-insolventa

* Anularea sau adaptarea tranzactiei lezionare [art. 1222 alin. (1) C.Civ.] vs. anularea tranzactiei
frauduloase de ,,asumare de obligatii efectuate de debitor intr-o perioada de 2 ani anteriori datei
deschiderii procedurii, cu intentia de a ascunde / intarzia starea de insolventa” [art. 117 alin. (1)

lit. b) LPT]

* Business-as-usual [art. 119 LPI] vs. nevoia acuta de finantare




